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Dear Sir,  

 

Sub: Publication of Second 100 Days Campaign – “Saksham Niveshak”  
 

 

In compliance with the provisions of Regulation 47 and other applicable provisions of SEBI 

(Listing Obligations and Disclosure Requirements) Regulations, 2015, we enclose herewith the 

copy of advertisement published on 28th April, 2026 in newspapers viz. Business Line (English) 

and Makkal Kural (Tamil) regarding Second 100 Days Campaign “Saksham Niveshak” for KYC 

and other related updations and Shareholder engagement to prevent transfer of 

unpaid/unclaimed dividend to IEPF.  

 

This is for your kind information and records. 

 

Thanking you, 

 

Yours faithfully, 

 

For The Ramaraju Surgical Cotton Mills Limited, 

 

 
 

 

P. Muthukumar 

Company Secretary & Compliance Officer 

Mem.No.: F12904 
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Microsoft  and  OpenAI  have
agreed  to  drop  the  software
giant’s exclusive right to sell
the  start­up’s  AI  models,
opening  the  door  for  the
ChatGPT­maker  to  pursue
deals  with  cloud­computing
rivals like Amazon.com.

In  exchange  for  ending
that  exclusivity  —  which
helped  boost  Microsoft’s
cloud sales in the early years
of the AI boom — the world’s
largest  software  maker  will
no  longer  pay  a  revenue
share on OpenAI products it
resells  on  its  cloud.  The  two
companies  announced  the
revised  deal  in  a  joint  state­
ment on Monday.

COMPLICATED PACT
The  new  pact  is  meant  to
simplify  a  complicated  rela­
tionship  that  has  been
foundational  to  OpenAI’s
rise and the broader arti�cial
intelligence boom. 

OpenAI has since pursued
deals  with  multiple  cloud
providers,  including
Amazon, to meet its growing
computing needs.

“The  greater  predictabil­
ity  in  the  amended  agree­
ment  strengthens  our  joint
ability  to  build  and  operate

AI  platforms  at  scale  while
providing  both  companies
the  �exibility  to  pursue  new
opportunities,”  OpenAI  and
Microsoft said.  

NEW PATH
Monday’s  agreement  clears
the  way  to  OpenAI’s  models
appearing  on  Amazon  Web
Services  and  other  cloud­
computing providers.  

As  part  of  an  investment
announced  earlier  this  year,
the  Amazon  unit  said  it  was
jointly  developing  products
with OpenAI. 

Microsoft  remains
OpenAI’s  “primary  cloud
provider”, and new products
from  the  start­up  will  be
made  available  �rst  on
Azure,  Microsoft’s  cloud
unit. 

Revenue  share  paid  by
OpenAI  on  sales  of  its
products  that  it  makes  itself
will  be  capped,  the  compan­
ies said.

Bloomberg

OpenAI, Microsoft
end exclusive AI deal 

As part of the
revised deal,
Microsoft will no
longer pay a
revenue share on
OpenAI products it
resells on its cloudInvestments  in  physically­

backed  gold  exchange­
traded  funds  (ETFs)  turned
negative  last  week  after
rising  for  two  consecutive
weeks,  data  from  the  World
Gold  Council  (WGC)
showed.

For  every  $1  that  was  in­
vested, there were more than
double  the  exits  during  the
week,  with  North  American
investors leading the trend.

The  WGC  data  showed
that  investments  in  gold
ETFs  in  the  past  week  were
to  the  tune  of  $1.21  billion,
while  investors  took  out
$2.65 billion. 

According  to  experts,  the
negative  investment  in  gold
ETFs was primarily driven by
investors  being  caught
between  geopolitical  sup­
port  and  strong  macroeco­
nomic headwinds in the US. 

INVESTORS EXIT
Investors  in  North  America
chose  to  quit,  with  the  out­
�ows  being  $2.11  billion.

Europe  ($0.56  billion)  and
Asia (0.90 billion) witnessed
in�ows in gold ETFs. 

Country­wise,  investors
in  the  US  chose  to  book
pro�ts  valued  at  $2.23  bil­
lion. 

The  UK  topped  with  in­
�ows  into  the  ETFs  at  $0.34
billion,  while  Germany
($0.13 billion), Canada (0.12
billion)  and  China  (0.08  bil­
lion)  witnessed  in�ows.  De­
tails  for  India  were
unavailable.

Year­to­date,  ETF  in�ows
were  $18.84  billion,  down
from  $20.28  billion  in  the
previous  week.  Overall  in­

vestments as of April 27 were
$64.08  billion,  while  out­
�ows were $43.81 billion.

ASIANS STAY POSITIVE
This  has  been  possible
primarily due to Asians being
positive about gold ETFs. 

Net investments by Asians
are up at $15.02 billion com­
pared  with  $14.92  billion  a
week ago. 

Europe  is  another  contin­
ent  where  in�ows  are  posit­
ive at $3.49 billion. 

However,  there  were  out­
�ows to the tune of $0.05 bil­
lion in North America, a huge
drop  from  $2.06  billion  net

in�ows a week ago. India and
China  continue  to  top  in
ETFs’ in�ows at $3.26 billion
and  $9.12  billion  respect­
ively. 

In the US, France and Ger­
many,  net  investments
turned  negative  at  $0.39  bil­
lion,  $0.027  billion  and
$0.005 billion respectively.

The  UK,  Switzerland  and
Japan  are  other  countries
where ETF investments have
been net positive at $1.8 bil­
lion,  $2.02  billion  and  $1.26
billion respectively.

The trend in gold ETFs has
been in sync with the drop in
gold  prices  from  the  record

high  of  $5,608  an  ounce  on
January 29. 

Since  then,  the  yellow
metal has declined by over 15
per cent.

Currently, gold is ruling at
$4,699.50  an  ounce.  On  the
COMEX,  gold  June  futures
are quoted at $4,713.56.

In  India,  spot  gold  in
Mumbai  ended  at  �1,51,186
per  10  g  against  �1,51,479
during  the  weekend.  On  the
MCX,  gold  June  contracts
ruled at �1.52,033 per 10 g. 

SPARKLING RUN 
Gold  prices  more  than
doubled  in  their  sparkling
run from 2024 due to geopol­
itical  crisis,  tari�  war
between  the  US  and  other
nations and hopes of a cut in
central bank interest rates. 

However,  after  the  Iran
war, investors have chosen to
exit because of the rising dol­
lar,  yield  rates  and  fears  of
banks  raising  interest  rates
to tackle in�ation. 

A surge in crude oil prices
has  led  to  investors  exiting
the  yellow  metal  and  invest­
ing  in  the  fossil  fuel
counters.

Gold ETF inflows turn negative
after positive trend for two weeks
PROFIT-BOOKING. World Gold Council data show $1.21 b investment in funds against $2.65 b outflows 

Subramani Ra Mancombu
Chennai

Iran says it is looking into
Trump’s request for talks

Iran’s Foreign Minister Abbas
Araqchi said on Monday that
Tehran was looking into US
President Donald Trump’s
request for negotiations,
according to a post on the
Minister’s Telegram account.
He told reporters in Russia that
Trump requested negotiations
because the US had not
achieved any of its objectives.
Trump scrapped a visit to
Islamabad and said Iran could
telephone to negotiate. REUTERS

QUICKLY.

Eli Lilly to acquire cancer
treatment firm for $2.3b

Eli Lilly said on Monday that it
would buy privately-held blood
cancer treatment developer
Ajax Therapeutics for up to
$2.3 billion in cash. Ajax’s lead
asset, AJ1-11095, is an
experimental once-daily oral
treatment that is in early-stage
testing for patients with
myelofibrosis — a rare, chronic
blood cancer. REUTERS

India  has  proved  to  be  the
strategic  hub  for  talent  and
innovation  in  the  media  and
entertainment  space,
serving  as  a  test­and­learn
country  for  global  product
success,  Jessica  Holscott,
Chief  Financial  O�cer  at
Nielsen,  exclusively  told
businessline in her �rst inter­
view since taking over the C­
suite role.

“I’m  incredibly  impressed
with the talent pool in India.
Just  on  the  velocity  of  work
that  happens  here,  I’m  im­
pressed  across  engineering,
�nance  teams  and  all  the
hubs  here.  The  talent  pool
here  is  world  class,”  said
Holscott, who joined the me­

dia  measurement  company
as CFO in February 2025.

Nielsen  currently  holds
over 40 per cent of its work­
force in India, following over
three years of private owner­
ship under Elliott and Brook­
�eld.  Holscott  spoke  of  “a
good chance” to increase this
headcount  going  forward,  as
the  company  plans  the  ex­
pansion  of  its  product  test­
ing in India. As an innovation
hub,  Holscott  described  the
“complex”  Indian  market  as
key growth area for the com­
pany. “India is a strategic hub
for  engineering,  data  sci­
ence,  analytics  and  �nance
but  it’s  also  becoming  in­
creasingly clear that this as a
test­and­learn country. If we
can make it work here from a
market �t standpoint, we can
make  it  work  in  many  other

countries,”  said  Holscott,
adding that the company will
continue  to  invest  in  the
market  as  Nielsen  tests  its
next  generation  measure­
ment  solutions  in  India  for
global  product  innovation
and development.

The  company  manage­
ment  also  noted  India’s  ad­
vantage  as  a  mobile­�rst  na­

tion,  resulting  in  higher
smart TV penetration. 

In  terms  of  sports  and
popular  content,  the  com­
pany  works  closely  with  Jio­
Hotstarand  Net�ix  to  create
the  necessary  solutions  to
capture  a  complex  market
like India, said Holscott.

ASSET SALES 
Over  the  past  six  months,
Nielsen  re�nanced  over  $7
billion of debt and used pro­
ceeds  from  asset  sales  and
cash  on  hand  from  strong
free  cash  �ow  generation  to
pay down about $500 million
of  debt.  Holscott  said  the
cash  interest  savings  gener­
ated year over year from this
re�nancing  will  be  invested
back into the business by way
of  ad  products,  streaming
solutions, GraceNote and AI.

Vallari Sanzgiri
Mumbai

Jessica Holscott, 
CFO at Nielsen 

India strategic hub for top talent: Nielsen CFO 

As computing transitions
from the information era to
the intelligence era, the role
of the PC is being rede�ned
— from a tool that analyses
data to one that generates
and acts on it. Intel is
positioning itself at the
centre of this transition.
During the company’s
�rst­quarter 2026 earnings
conference call, CFO Dave
Zinsner shared that the
company’s AI PC revenue
grew 8 per cent sequentially
and now represents greater
than 60 per cent of its client
CPU mix. Santhosh
Viswanathan,
Vice­President and
Managing Director–Intel
APJ, outlines how AI PCs
di�er from traditional
systems and how India’s low
PC penetration presents a
unique opportunity.

Edited excerpts:

What  are  the  bene�ts  of
AI  PCs  as  opposed  to
regular  PCs?
PCs  solve  for  productivity

and information. While a tra­
ditional  PC  services  the  in­
formation  era  well,  AI  PCs
are  built  for  the  intelligence
era. Earlier, this device got us
all  the  data,  which  we  ana­
lysed  to  build  products  and
solutions. 

Now,  agents  can  do  many
of  those  things.  The  PC  will
become a personal AI factory
in  many  ways;  it  will  be  a
source  of  agents  and  intelli­
gence. 

AI  PCs  are  more  e�cient
because they can run models
locally  and  have  real­time
back­and­forth  communica­
tion.  Whereas  a  traditional
compute device requires one
to  go  back  and  forth  to  the
cloud. From a cost perspect­
ive, this is an e�ective model
in  which  enterprises  and
consumers  can  run  AI  be­
cause  it  encourages  smaller,
local  models  to  run  natively
on  available  data.  For  India,
the biggest advantage is that
an edge computer is the most
cost­e�ective way of running
AI at scale.

What’s  the  global  vs
India  adoption  rate  for
AI  PCs?
India’s PC adoption remains
below 10 per cent. In the US

and other mature markets, it
is over 90 per cent. PC adop­
tion is around 40 per cent in
Brazil  and  about  20  per  cent
in Indonesia. 

We  are  way  below  in  em­
bracing even a regular PC. In
the information age, one had
options  like  books  and
teacher­based models. But in
the  intelligence  age,  things
will  change.  India  can’t  af­
ford  to  stay  at  this  10  per
cent  ratio.  Every  young  per­
son must have access to com­
pute. 

AI  PCs  will  start  to  hit
mainstream  price  points.
The  broader  adoption  in  es­
tablished  segments  will  now
use more AI PCs. By default,
every  PC  will  be  an  AI  PC  at
some  stage.  The  question  is,
how fast can we get there?

How  does  AI/AI  PC
adoption  di�er  between
consumers  and
enterprises  —  and
within  enterprises,
between  large  �rms  and
MSMEs?

India’s  challenge  is  not  just
AI  PC  adoption,  but  PC  ad­
option itself. The majority of
the organised enterprise sec­
tor,  and  some  medium­sized
�rms,  have  access  to  com­
pute. 

Where it remains underu­
tilised is among the youth —
middle  to  high  school  stu­
dents.  In  the  large  enter­
prises, a lot of �xed comput­
ing exists. So while adoption
in  large  enterprises  is  good,
education  and  small  busi­
nesses primarily lag.

How  do  you  see  AI  PC
adoption  evolving?  Will
users  transition
gradually  from  regular
PCs  or  could  we  see  a
direct  leap  to  AI  PCs?

Anybody  looking  for  a  PC
will  probably  seek  an  AI  PC.
Separating  the  three  com­
pute  engines,  we  get  CPUs,
GPUs  and  NPUs.  While  one
can run everything on a CPU,
the battery will probably not
last long enough. 

The  performance  of  some
AI  models  will  be  mediocre
because  CPUs  are  like  spe­
cialised  computing  plat­
forms,  which  do  well  in  pre­
cision  areas.  Meanwhile,
GPUs  have  parallel  instruc­
tions.  And  NPU  is  the  low­
power,  most  e�cient,  nas­
cent type of engine with low
latency.  It  becomes  an  e�­
cient  architecture  because  it
uses the best of all three cap­
abilities. 

What  work  does  Intel
carry  out  in  India?
We have the largest R&D site
in India outside of the US. So
across  all  business  units,  we
have  key  capabilities  based
out  of  Bengaluru.  India  has
signi�cant  touch  points

across  clients,  data  centres,
and  the  network  as  part  of
the  extension  of  our  global
capabilities  here.  It’s  a  key
engine for our growth here.

Are  you  collaborating
with  the  government  on
the  India  AI  Mission,
particularly  in  terms  of
providing  compute  or
related  infrastructure?
As  agentic  AI  scales,  CPUs
become  more  critical.
Earlier,  they  mainly  acted  as
head  nodes  in  data  centres,
but  with  agentic  AI,  their
role expands.

The  architecture  of  data
centres  is  rapidly  evolving,
with  GPUs  combined  with
CPUs  now  forming  the  core
architecture.  This  is  trans­
itioning  rapidly.  We  do  part­
ner  with  the  government  on
the AI mission. 

The  �rst  stage  was  great.
We are training many GPUs,
and  have  the  local  model.
The  next  stage  of  agentic  AI
requires data centres to look
di�erent.  It  requires  the
framework of agentic AI, and
there  could  be  di�erent
models  in  which  you  scale.
We  would  closely  work  with
government stakeholders on
the same.

Sanjana B
Bengaluru
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‘AI PCs to lead shift from information era to intelligence era’

For India, the biggest
advantage is that an
edge computer is the
most cost-effective way
of running AI at scale
SANTHOSH VISWANATHAN

Vice-President and 

Managing Director – Intel APJ
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Amazon  on  Monday  said  it
will  expand  its  ultra­fast  de­
livery  service,  Amazon  Now,
to 100 cities across India, sig­
ni�cantly  ramping  up  its
quick commerce footprint as
competition  intensi�es  in
the segment.

The  company  plans  to
scale  its  specialised  ful�l­
ment  infrastructure  to  over
1,000  micro­ful�lment

centres  to  support  the  rol­
lout.  The  service  will  be  ex­
tended to a mix of metro and
non­metro  cities  including
Pune,  Hyderabad,  Chennai,
Kolkata,  Jaipur,  Lucknow,
Kanpur,  Chandigarh,
Ahmedabad,  Meerut,
Mysuru, Panipat, Kochi, Am­
ritsar,  Mangaluru  and  Vi­
sakhapatnam,  in  addition  to
existing markets.

CURATED RANGE 
Amazon  Now  o�ers  a  cur­
ated  range  of  thousands  of

daily  essentials,  including
groceries,  fresh  produce,
frozen  foods,  personal  care
items, small appliances, baby
products,  pet  supplies  and
healthcare  supplements,  de­
livered within minutes.

Harsh  Goyal,  Vice­Presid­
ent,  Everyday  Essentials,
Amazon  India,  said  the  ex­
pansion  will  enable  more
than 16,000 farmers to lever­
age  Amazon’s  technology
and  operations  network  to
sell directly to customers via
sellers on the platform.

Amazon to scale ‘Amazon Now’ to 100
cities, 1,000 micro-fulfilment centres
Our Bureau
Bengaluru

Banks  and  �nancial  institu­
tions  (FIs)  will  face  tighter
norms  relating  to  asset  clas­
si�cation  and  provisioning,
whereby they will have to ad­
opt  a  staging  criteria  for  as­
set  classi�cation  under  the
expected  credit  loss  (ECL)
approach against the current
incurred­loss­based  provi­
sioning framework. 

Further,  they  will  have  to
introduce  additional  early
warning  indicators  for  spot­
ting stressed assets.

The  aforementioned
norms, which will come into
e�ect from April 1, 2027, are
as per RBI’s amendment dir­
ections  for  dealing  with
stressed  assets.  As  per  the
amended  prudential  norms
on  capital  adequacy,  banks
and  FIs  will  introduce  a  sta­
ging  criteria  for  asset  classi­
�cation  (Stage­1:  loans  with
low  risk,  Stage­2:  loans  with
increased  risk  and  Stage­3:
impaired  loans)  under  the
ECL approach even as extant
norms  for  non­performing
asset  (NPA)  classi�cation
continue. The ECL approach
requires  pro­active  provi­
sioning  rather  than  waiting
for  an  asset  to  turn
non­performing.

LOAN­LOSS RESERVES 
Provisions  or  loan­loss  re­
serves  held  against  future,
presently  unidenti�ed
losses, which are freely avail­
able  to  meet  losses  which
subsequently  materialise,
will  qualify  for  inclusion
within tier­2 capital. 

Accordingly,  general  pro­
visions  on  standard  assets
(Stage  1  or  Stage  2  assets),
and  any  excess  provisions
which  arise  on  account  of

sale of NPAs shall qualify for
inclusion in tier­2 capital.

However,  these  items  to­
gether  shall  be  admitted  as
tier­2  capital  up  to  a  max­
imum of 1.25 per cent of the
total  credit  RWAs  (risk­
weighted  assets)  under  the
standardised  approach.  So,
the  bottomline  impact  of
what  is  set  aside  as  provi­
sions is sought to be o�set to
an  extent  by  including  the
same as tier­2 capital.

NPA ARCHITECTURE
Jatin  Kalra,  Partner,  Grant
Thornton  Bharat,  said,  “The
RBI’s  �nal  ECL directions
mark  a  signi�cant  milestone
in  strengthening  India’s
prudential  framework,  mov­
ing  the  system  towards  a
more  risk­sensitive  provi­
sioning  regime  while  pre­
serving the robustness of the
existing NPA architecture.”

“The  regulator  has  re­
sponded  meaningfully  to  in­
dustry  feedback  on  pruden­
tial �oors, cooling period for
upgrade of NPA loans, e�ect­
ive  interest  rate  implement­
ation,  and  operational  com­
plexities.  The  transitional
arrangements  to  spread  the
capital  impact  over  multiple
years  does  help,  but  most
banks will have to work tire­
lessly  to  develop  the  data­
bases,  models  and  upgraded
systems  required  for  this
transition,” he said.

RBI to introduce ECL
framework for banks,
FIs from April 1, 2027
Our Bureau
Mumbai
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NAME  CHANGE
I, RUKBUDEEN S/O ABDUL 

MAJEED BORN ON                              

15-05-1982 RESIDING AT 

4/546 SATHANKULAM POST, 

R A M A N A T H A P U R A M 

DISTRICT - 623536 WOULD 

HENCE FORTH KNOWN AS 

MOHAMED KUTBUDEEN

RUKBUDEEN

 

NAME  CHANGE
I, JASSIM VELAKKUDIYAR 

MOHAMED ZIAUDEEN S/o.

MOHAMED ZIAUDEEN Residing 

at No.250/A, Big Street, 

Koothanallur - Pin - 614101, 

Koothanallur - TK, Thiruvarur Dist 

shall hence forth be known as  

JASSIM MOHAMED ZIAUDEEN

JASSIM VELAKKUDIYAR 

MOHAMED ZIAUDEEN

 

NAME  CHANGE
I, JAHIR FAROOK S/o.

MOHAMED FAROOK D.O.B: 

ϭϲ.ϭϬ.ϭϵϲϵ, ;Naive DistriĐt: 
PudukkotaiͿ Residing at 

No.21/1, Gurubavanam Illam, 

Parupurani Therku, Karaikudi - 

TK, Sivagangai - 630001 shall 

hence forth be known as  JAHIR 

MOHAMED FAROOK

JAHIR FAROOK

 

NAME  CHANGE
I, VEERASAMY .E  S/O 

ESWARAN born on 13.05.1990 

(Place of Birth: Madurai) 

residing at    No. 2, Kalkulam, 

West Street, Barathiyar Street, 

Vellakkal, Perungudi Post, 

Madurai City, 625012, shall 

henceforth be known as 

VEERACHAMY. E.   

By. 

 VEERASAMY .E  

 

NAME  CHANGE
I, ABDUL RAHUMAN 

AHAMADU KABEER S/O.

AHAMED KABEER, D.O.B: 

20/08/1976, Residing at No. 

H1076, 1st STREET, HAPPY 

HOME, ELLIS NAGAR, 

MADURAI CITY - 625016 shall 

henceforth be known as 

ABDUL RAHMAN AHAMED 

KABEER

ABDUL RAHUMAN 

AHAMADU KABEER

 

NAME  CHANGE
I, FRANCIS SAHAYARAJ, D.O.B: 

02.02.1964, Passport No. 

MϵϬϲϮϳϯϵ, ResidiŶg at Kallupai 
Post, Karaikudi Taluk, Sivagangai 

District, Tamil Nadu, India Pin 

code - 630 306, Present address: 

364-1, Jln Abd Rahman, 8400 

Muar, Johor, Malaysia converted 

to the religion of Islam on 9th 

September 2000 in Malaysia 

ĐoŶverted to the religioŶ of 
Islaŵ oŶ ϵth Septeŵďer ϮϬϬϬ iŶ 
Malaysia.

FRANCIS SAHAYARAJ

மா்ுிு eா்ு ீிமனற் ுன்ாc ிுவாூ்
அ.வ.எ்: 75 / 2022

ிுமி.T.சாரதா, 
c-/பm.Uதிcாer்,
பெ.7/48,Uமnrதபது.Ueாரu்,UுிகcரpUிpாn்,
ிுuாூரUதாுகcாU&Unாuடh்.UUUUUUUUUUUUUUUUUUUUUUUUUUUUUUUUUUUUUUUUUUUUUUUUUUUUUUUUU...uாி

-எிர--
1) ிுமி.ரமி,U
த-/பm.U(மrட)Uிuுபpnிo்Uிளரs,Uc-/பm.Umாrுபpnிo்,
பெ.L/363-மmாீஸcாrி,UஅணiாெcரU(அஞe்),Uிுபuு்ூரUuடh்,U
ிு்ிUnாuடh்-U–U620026.

2) ிு.மமாக்,U
த-/பm.U(மrட)Uிuுபpnிo்Uிளரs,U
மncrாUிமoாடhரUஅுமc,Uபmா்nரr,Uிு்ிUuடh்,U
ிு்ிUnாuடh்-U–U620004UUUUUUUUUUUUUUUUUUUUUUUUUUUUUUUUUUUUUUUUUU...5U&U6்Uிpிuாிcள

ப�ாு அிி்ு
மnறmிU uாிU utகுU பeாதி்U ுுரnoாlU உிரnoாsரU எlU ிs்ுரcU
பeயoUமuணிு்Unறு்UிpநதpUஉுதுகcடhரsUமuணிு்UிpிuாிcுகுU
எிpாcUஅe்UutகுUnாணுிுUeாருUீிn்ற்,Uிுuாூி்Uதாகc்UபeயுU
utகுU ிeாpரiU ிுரuி்U உளsு.U அி்U 5U &U 6்U ிpிuாிcுகுU
mrுரறUமcாரடUnறு்UmிுUஅஞe்UஅிிபுUஅுபmபmடு்,UeாருUபeயoU
ுிoாn்UபeயிதாளUிs்mpதிறுUஉதிpuாிUஅத்mிU5U&U6்UிpிuாிcளU
uுி்றU09.06.2026Uஅ்ுUcாரrU10.30 nிகுUeூc்Uீ ிn்றதி்UமெிமrாU
அ்rுUutகcிஞரUூrnாcமuாUஆfpாcமuணிUuாயதாUமmாhபmடுளsு.U
இ்ரrமo்U 5U &U 6்U ிpிuாிcுகுU எிpாcU ஒுதரrmடeU உதிpுU
ிறபிகcபmு்Uஎ்mரதUcணிபmாcUஅிoு்.

பசா்ு ிவர்
ொcபmடிl்U mிுU nாuடh்,U ிுuாூரU eாரmிுU nாuடh்,U ிுuாூரU
nாuடh்,U ுhuாe்U uடh்U (தறமmாுU ிுuாூரU uடh்)U பcாphா்மeிU
ஊpாடிUஒ்ிo்,UபmுநதpகுிUஊpாடி,UுிகcரpUிpாn்,UmரtoUுrUஎண:U
138/16-கு,UுிoUுrUஎண:U138/16DUெஞரeUூpாUபெகU0.32.5Uஏரஸ-கு,U83U 1/2U
பeணடUஆு்.

ā.மாிு்ு.,B.C.A.,BL.,
வழகcிஞ் – ிுவாூ் 

சe்: 96299 24948.

ச்ாு அிி்ு
UUுுகமcாடரhUnாuடh்U&Uhு்UுுUஅpணnரlUீிUுரrொ்U
அpணnரlU இpணhாuுU தs்U எண:3609U எ்றU ுcuிி்U
இo்ிuு்UHINDăJAUHOăāINGUFINANCEUஎ்றUிுulதி்UிரsU
மnrாsரU அuரcுகுU 1).ுுகமcாடரhU nாuடh்U &U hு்U
eதிoூரதிUெcர.Uஎண:115Uஎ்றUுcuிி்UuிதுUuு்Uீpபm்U
nரlிU மfாிU ீlாள,U 2).U ுுகமcாடரhU nாuடh்U &U தாுcா,U
ிுகcடhரsU அஞe்,U பmா்ெcர,U எண:3008U எ்றU ுcuிி்U
uிதுUuு்U ொcுதுUnரlிUுஷm்UஆிoU ொ்cளUஇுuு்U
இரiநுU பcாுகcபmு்U ஆடமemரiி்ரnU அிிபுU
எ்lபu்றா்,U
UUUுுகமcாடரhUnாuடh்,Uஆr்ுிUதாுcா,Uu்rதிpாகமcாடரhU
அஞe்,U mாruாகc்U எண:505U எ்றU ுcuிி்U uிதுU uு்U
எ்csுUeமcாதpரUcுபரmoாUுnாpரUஅணiாnரrUஎ்muரUchநதU
2025-்UஆணுUுுகமcாடரhUnாuடhUeாரmிucதி்U1-்Uீ ரUஇரiU
eாரUmிuாspா்Uுததc்U1-்,U1239Uஎ்றUஆuiUஎணி்Uஇlா்U
பeடி்பn்டhாcU mிுU பeயoபmடhU eரமuU எண:263/32U எ்றU
பeாது்,அமதUமதிி்Uுததc்U1-்,1240UஆuiUஎணி்Uஇlா்U
பeடி்பn்டhாcUmிுUபeயoபmடhUeரமuUஎண:263/15,U263/16,U
263/17U ஆிoU பeாதுகcரsு்U mிoபmடhU cாrதி்U எ்csுU
eமcாதpரU அணiாnரrU பeாதிறகcாlU uாிுU eா்ிதரtU
இரiகcாn்UmிுUபeயுளsார.UuாிுUeா்ிதி்Uஎ்cளUஇுuரU
பmoு்U உளsு.U தறமmாுU த்csு HINDUJA HOUSING FINANCE-்U
எ்csுU eமcாதpரU மnறmிU ஆui்cரsU அhnாlnாcU ரuதுU
த்cளU ிுulதி்U ch்U பmறுளsார.U தறபmாுுU த்csுU
ிுulதிறுU uாிுU eா்ித்U இரiகcி்ரrU எ்ுU பதிoU
uநுளsி்U அிபmரhி்U தா்cளU எ்cரsU பதாhருU
பcாணhி்மmி்U மnறபcாணhU பeாதிறகு்U எ்cுகு்U
எநதபuாுU உிரnு்U ிரhoாுU எ்mரதU பதிிதுகU
பcாளிமறா்.U எlமuUஎ்cளU eமcாதpரU த்csுUிிUிுulதி்U
ch்UபmுuதறcாcUரuதுளsUஅhnாlபeாதிறு்Uஎ்cுகு்U
எநதிதU e்mநது்U இ்ரrU எ்mரதU இநதU அிிபி்U ூr்U
பதிிதுகU பcாளிமறா்.U எlமuU ி்uு்U ொடcி்U uாிுU
eா்ிதி்U அிபmரhி்U த்cி்U ிுulதிறு,U எ்csாமrாU
அ்rுUஎ்csுUuாிுதாpரcsாமrாUஎநதிதnாlUிp்eரlcு்U
ஏறmhாுUஎ்mரதUத்cளUிுulதிறுUஇநதUஆடமemரlி்ரnU
அிிபி்Uூr்UபதிிதுகUபcாளிமறா்.U

1.ஜ�ாி ீனா். c/ச்.ீர்்ன.
                                      2.ுஷ்். c/ச்.நாcு்ு.                                           

ுுகஜcாட்ை.

மா்ுிு ுறறிய் நுவ் 
ீிமனற் எ்: 1 ுுகஜcாட்ை 

ுன்ாc
ā.Ă.C.No:424/2025

ெநதுnாரUuoுUுnாரU30,
த/பm.pி,
1638,UuhகுU3-்Uீி,
ுுகமcாடரhUhு்U&Unாuடh்.

...---ிpாி
-எிpாc-

ுதாUuoுUுnாரU39,
c/பm.epui்,
ெ்mர:U37,UuhகுUபது,
ீtகுி்ி,
இுபூரUதாுcா,
ுுகமcாடரhUnாuடh்.

...-எிி
அிி்ு

மnறmிU ெ்mரU utகி்U cணhU
எிிகுU eூc்U ீிn்றதிிுநுU
mrுரறU e்n்U அுபிU ரuது்,U
மnறmிUஎிிUமnறcணhUுcuிி்U
இுநுபcாணுU ĚēĔĢU எ்ுU ிு்mU
அுபmU பeயுளsார.U மnு்U
மnறmிU utகுU தாகc்U பeயuதறுU
ு்UிpாிU தpபி்U NIU eடhபmிகுU
ுரறoாcU அிிபு்U மnறmிU
எிிகுU மnறபcாணhU ுcuிகுU
அுபmபmடுU eர்U பeயoபmடுU
மnறmிUஎிிUபmறுகபcாணுளsார.U
இநிரrி்U nாணுிுU
ீிn்றதிிுநுU uு்U e்nரlU
nடு்U uா்cU nுதுU
மuணுபn்மறU ĚēĔĢU எ்ுU ிு்mU
அுபmU பeயுளsதா்U nாணுிுU
ீிn்ற்U மnறmிU எிிகுU ிleிU
மmபmரU ிs்mp்U ூr்U ிpுp்U
பeயoU உததpிhU மcாிU nுதாகc்U
பeயoபmடுU அ்nுு்U
அுnிகcபmடுளsு.U இி்U
தா்cுகுU ஆடமemரlU இுபி்U
utகி்UuாயதாUமதிoாlUஎிரuு்U
19.05.2026U மதிி்U cாரrU 10.30 
nிகுUமெிமrாUஅ்rுUutகcிஞரU
ூrமnாU ஆfpாிU த்csுU
ஆடமemரlரoU பதிிதுகU
பcாளsrா்.U தuு்mடeதி்U
eூc்Uீிn்ற்Uதா்cுகுUஎிpாcU
உததpுU ிறபிகcபmு்U எ்mரதU
இத்ூr்Uஅிிகcபmுிறு.

K.ீலா B.A.,BL.,
அடவஜcட

ுுகஜcாட்ை. 

 

NAME  CHANGE
I, KULAM JAHABAR S/o.NOOR 

MOHAMED Residing at 

No.15/108, East Street, 

Lakshmangudi, Koothanallur - 

Pin - 614101, Koothanallur - TK, 

Thiruvarur Dist shall hence forth 

be known as  JAHABAR ALI

KULAM JAHABAR

மா்ுிு ிுமய் eா்ு ீிமனற் 
ுன்ாc

எ்.ி.ஓ.ி.எ்.21/2025
ிfoுnார,Uத/பm.ுபரmoா,Uஎண.6/74U
ுூர,U
ெ்eாநுபmடிUிpாn்,U
ிுno்Uதாுcா,U
ுுகமcாடரhUnாuடh்.

..nுதாரU/-nுதார
எிpாc

1.இ.அபு்rா,Uத/பm.இபpாி்,UஎணU
1/34,UுிUபது,Uஅிon்cs்,U
cusகுி,U
ிு்ிpாபmளிUnாuடh்.
2.UM/ġUIFGOUĂOKKIO,U
GēĜēĠďĚUIĜġģĠďĜđēUCĝěĞďĜyULĢĒ,U
2ĜĒUFĚĝĝĠUDďĠēUHĝģġē,U
2UNāCUBĝġēUĀĝďĒ,UCĖēĜĜďėU–U-600001.

...எிரnுதாரcள
அிி்ு

மnறmிU nாணmரnU ிுno்U eாருUU
ீிn்றதி்U எிரnுதாரcளU ஆிoU
த்cுகுUஎிpாcUnுதாரUஇtபீுUமcாிU
தாகc்U பeயoபmடுU ிுரuி்U உளsU
1்எிரnுதாரU ஆிoU தா்cளU ஆfpாcU
ீிn்ற்U ூr்U மொடிஸU
அுபmபmடுU அத்ிறுU தா்cளU
ஆfpாcி்ரr.U மnறmிU utகி்U
தா்cளUஆfpாuதறcாcU uுிறU 2.6.2026U
்U மதிி்U uாயதாU ஏறmடுளsு.U
அ்ரறoU ிl்U cாரrU 10.30 nிகுU
மnறmிU eூc்U ீிn்றதி்U மnறmிU
1்எிரnுதாpாிoU தா்cளU மெிமrாU
அ்rுU utகcிஞரU ூrnாcமuாU
ஆfpாிU த்cுரhoU ஆடமemரiரoU
பதிிதுகU பcாளsமuணிoு.U தuு்U
mடeதி்U த்cுகுU எிpாcU nாணmரnU
ீிn்றததா்U eடhபmிU உததpுcளU
ிறபிகcபmு்U எ்mரதU இத்ூr்U
பதிிகcபmுிறு.

ி.ராமரா்,B.A,B.L 
ச்.தஙc்்ா, B.A,B.L 

அடவஜcட் 
ுுகஜcாட்ை– -9442962709

 

NAME  CHANGE

I, MOHAMED HALIBULLA 

Residing at 5A, Thirumurugan 

Rice Mill Near, Diamond City, 

Deǀakotai – ϲϯϬϯϬϮ shall 

hence forth be known as  

KALIBULLA

MOHAMED HALIBULLA 

VII ASSISTANT 
IN THE COURT OF CITY CIVIL COURT 

AT CHENNAI  
OS No.  ϰϱϳϭ / ϮϬϮϱ 

Ms. Vijayalakshmi, F/Age - 31 years  
D/o. Mr. Thangaraj,  
No, 5th  , Circular Road, 
S2 Thilagam Paradis, 
Jawahar Nagar, Chennai, 
Taŵil Nadu – ϲϬϬ ϬϴϮ.    … PLAINTIFF 

 -Vs- 
Mr. N Thanveer Asik, M/Age -32 years  
S/o. Mr. Naina Mohamed,  
No. 304, Main Road Thiruppuvanam, 
Pudur, Sivagangai, 
TaŵilŶadu – ϲϯϬ ϲϭϭ.   … DEFENDANT     
To 
Mr. N Thanveer Asik, M/Age -32 years  
S/o. Mr. Naina Mohamed,  
No. 304, Main Road Thiruppuvanam, 
Pudur, Sivagangai, 
TaŵilŶadu – ϲϯϬ ϲϭϭ.      

… DEFENDANT 
  Please take ŶoiĐe that iŶ the aďoǀe 
ŵater is posted for your appearaŶĐe 
before the, VII ASSISTANTCITY CIVL 
COURT CHENNAI returnable by 
ϭϳ.Ϭϲ.ϮϬϮϲ. 
 Therefore, you are hereby directed to 
appear before the above said Court 
by 10.30 a.m. on ϭϳ.Ϭϲ.ϮϬϮϲ failing 
which the OS. No. 4571 of 2025, will 
be heard and decided in your 
absence. 

P.PRABHU 
AdvoĐate  

CouŶsel For PlaiŶif 
No. ϭϬ/ϱϮ, MARIAMMAN KOVIL 

STREET,  PALLAVARAM, 
CHENNAI – 600 043

இpாnொதுp்U 2U ிரU இரiU
eாரmிucUஆuiUஎணUADJU/U89U
/U 2024U ஆuiU எணiாcU
ிதிfுரlதாீிU எ்muரU
எlகுUmuரUபcாுததUபeாதி்U
அe்U ிரpoU ஆui்U
1106/1994 18.03.2026 அ்ுU
uணிகcாpதU பதுி்U உளsU
ஆuiU எுததிh்U
cாணிதுிடுU அe்U
ஆuiதுh்U அpணnரlகுU
பe்ு்Uuிி்Uதuிிடhு.
மnறcணhU ஆuiதரதU
cணபhுததuரcளU ீ்cணhU
ுcuிகுU தcu்U அிகுnாுU
மcடுகபcாளிமற்.

இ்்ிகு
M. தாிகஅி

ā/o. ுc்மு ரி
 4/54, ிழகு சது 

அழcனுள் - 623512
CELL: 8122 77 8114.

cாணி்்ல
Uிuc்ரcUnாuடh்Uிuc்ரcU
hு்,Uமொ.U35/17Uதரnரமcாி்U
பதுி்Uuிகு்Uுுc்Unc்U
ஞாlmணித்U ஆிoU ொ்,U
எlகுU பeாநதnாlU ூpகுs்U
mஞeாoதுU pாிிபmடிU
ிpாnதி்U உளsU eரமuU எண.-
274/1,5-Uிuc்ரcUeாரmிuாsரU
எணU2்UஆuiUஎண.U987/84U்U
mதிpUmிுUபeயomடhுUchநதU
18.03.2026U நமதிU cாரrU 11.30U
nிகுU nுரpுகி்U இுநுU
மcாரடU uாeிறுU பfpாகஸU
எுகcU பe்றமmாுU cாiாn்U
மmாயU ிடhு.U oாமpு்U
ிரhகcபபmறறா்U ீ்cணhU
ுcuிி்Uபதிomுதது்U

M. ஞான்்ிதன
ā/o ுுcன 

35/17.த்ம்ஜcாி்சது
ிவcங்c 

சe்: 96293 75898.

cாணி்்ல

,ENROLMENT NOTICE
Ater teŶ days of the puďliĐaioŶ 

of this ŶoiĐe aŶd ǁithiŶ three 
ŵoŶths thereater I, VIGNESH.M, S/o.
MohaŶ, D.O.B: Ϯϱ.Ϭϰ.ϭϵϴϲ, Aged ϰϬ 
years, PerŵaŶeŶtly residiŶg at ϭϭϬ, 
Thavasi Illaŵ, VivekaŶaŶthar Street, 
Bharathiyar Road, JaihiŶdpuraŵ, 
Madurai, Taŵil Nadu-ϲϮϱϬϭϭ intend 
having my enrolment as an Advocate 
moved before the Bar Council of 
Tamil Nadu and Puducherry, Bar 
Council Buildings, High Court Campus, 
Chennai-600 104.

 Those who have any valid 
oďjeĐioŶs ŵay, Ŷoify the saŵe to the 
Bar Council within 10 days.

VIGNESH.M

,ENROLMENT NOTICE
Ater teŶ days of the puďliĐaioŶ of 

this ŶoiĐe aŶd ǁithiŶ three ŵoŶths 
thereater I, RAJASEKAR.M, S/o.
Muthu, D.O.B: ϭϵ.ϭϮ.ϭϵϵϵ, Aged Ϯϲ 
years, PerŵaŶeŶtly residiŶg at ϭϮ.A, 
North MariyaŵŵaŶ Kovil Street, 
ThiruĐheŶdur, ThiruĐheŶdur Post & 
Taluk, Thoothukkudi DistriĐt, Taŵil 
Nadu-ϲϮϴϮϭϱ intend having my 
enrolment as an Advocate moved 
before the Bar Council of Tamil Nadu 
and Puducherry, Bar Council Buildings, 
High Court Campus, Chennai-600 104.

 Those who have any valid 
oďjeĐioŶs ŵay, Ŷoify the saŵe to the 
Bar Council within 10 days.

RAJASEKAR.M

,ENROLMENT NOTICE
Ater teŶ days of the puďliĐaioŶ of 

this ŶoiĐe aŶd ǁithiŶ three ŵoŶths 
thereater I, STALIN BHARATHI.V.A, 

S/o.K.VeŶkatesaŶ, D.O.B: ϭϴ.ϭϭ.ϮϬϬϬ, 
Aged Ϯϱ years, PerŵaŶeŶtly residiŶg 
at ϳϭϰ, PoŶ Nagar, KoothaŶdaŶ Post, 
SivagaŶga Taluk, SivagaŶga DistriĐt, 
Taŵil Nadu-ϲϯϬϱϲϭ intend having 

my enrolment as an Advocate moved 

before the Bar Council of Tamil Nadu 

and Puducherry, Bar Council Buildings, 

High Court Campus, Chennai-600 104.

 Those who have any valid 

oďjeĐioŶs ŵay, Ŷoify the saŵe to the 
Bar Council within 10 days.

STALIN BHARATHI.V.A

cன் eா்ு ீிமனற்.
I.A.No. 1/2025

In

O.ā. No. 29/2010
cnrா

.nுதாpர/uாி
nறு்U

mாrிுஷi்
ā/ĝ.Upாneாி
c.எண.48,UpாneாிUுதிoாரUபது,
மcா்eரh,Unுரp.

...4்UஎிரnுதாரU/4்Uிpிuாி
அிி்ு

மnறmிU அe்U nுி்U ீுU mாc்U
மcடுU இுிிரrU ீரபmாரiU
பmுuதறுU nுU பeயுU அி்U
தா்cளUஆfpாுuதறுUuாயதாUuு்U
03.06.2026U அ்ுU ஏறmடுளsு.U
அ்ரறoU ிl்U cாரrU ுnார 10.00 
nிகுUeூc்Uீ ிn்றதி்Uதா்cளU
மெிமrாU அ்rுU uகீ்U ூrமnாU
ஆfpாcU மuணிoு.U தuிlா்U
தா்cளU ஒுதரrபmடenாcU
ரuகcபmடுUஇுிிரrUீ ரபmாரiU
ிறபிகcபmு்U எ்ுU இத்U ூr்U
அிிகcrாிறு.

ā.V. NAGAĀAJAN, 
AĒvođatē.

cன் eா்ு ீிமனற் 
அு்ுகஜcாட்ை

I.A.No. 4/2025
In

I.A.No. 1/2025
In

O.ā. No. 29/2010
cnrா

.nுதாpர/uாி
nறு்U

mாrிுஷi்
ā/ĝ.Upாneாி
c.எண.48,UpாneாிUுதிoாரUபது,
மcா்eரh,Unுரp.

...4்UஎிரnுதாரU/4்Uிpிuாி
அிி்ு

மnறmிU அe்U nுி்U ீுU mாc்U
மcடுU இுிிரrU ீரபmாரiU
பmுuி்U இறநுU மmாlU 1-–்U
ிpிuாிகுU uாிுU மeரகcU
nுதாகc்U பeயதி்U 4–்U
எிரnுதாpர/4–்U ிpிuாிU ஆிoU
தா்cளUஆfpாுuதறுUuாயதாUuு்U
03.06.2026U அ்ுU ஏறmடுளsு.U
அ்ரறoU ிl்U cாரrU ுnார 10.00 
nிகுUeூc்Uீ ிn்றதி்Uதா்cளU
மெிமrாU அ்rுU uகீ்U ூrமnாU
ஆfpாcU மuணிoு.U தuிlா்U
தா்cளU ஒுதரrபmடenாcU
ரuகcபmடுUஇுிிரrUீ ரபmாரiU
ிறபிகcபmு்U எ்ுU இத்U ூr்U
அிிகcrாிறு.

ā.V. NAGAĀAJAN,
 AĒvođatē.

cன் eா்ு ீிமனற்
அு்ுகஜcாட்ை

I.A.No. 2/2025
In

I.A.No. 1/2025
In

O.ā. No. 29/2010
cnrா

.nுதாpர/uாி
nறு்

Umாrிுஷi்
ā/ĝ.Upாneாி
c.எண.48,UpாneாிUுதிoாரUபது,
மcா்eரh,Unுரp.

...4்UஎிரnுதாரU/4்Uிpிuாி
அிி்ு

மnறmிU அe்U nுி்U ீுU mாc்U
மcடுU இுிிரrU ீரபmாரiU
பmுuி்U இறநுU மmாlU 1-–்U
ிpிuாிகுU uாிுU மeரகcU
nுதாகc்U பeயதி்U 4–்U
எிரnுதாpர/4–்U ிpிuாிU ஆிoU
தா்cளUஆfpாுuதறுUuாயதாUuு்U
03.06.2026U அ்ுU ஏறmடுளsு.U
அ்ரறoU ிl்U cாரrU ுnார 10.00 
nிகுUeூc்Uீ ிn்றதி்Uதா்cளU
மெிமrாU அ்rுU uகீ்U ூrமnாU
ஆfpாcU மuணிoு.U தuிlா்U
தா்cளU ஒுதரrபmடenாcU
ரuகcபmடுUஇுிிரrUீ ரபmாரiU
ிறபிகcபmு்U எ்ுU இத்U ூr்U
அிிகcrாிறு.

ā.V. NAGAĀAJAN,
 AĒvođatē.

cன் eா்ு ீிமனற்
அு்ுகஜcாட்ை

I.A.No. 3/2025
In

I.A.No. 1/2025
In

O.ā. No. 29/2010
cnrா

.nுதாpர/uாி
nறு்U

mாrிுஷi்
ā/ĝ.Upாneாி
c.எண.48,UpாneாிUுதிoாரUபது,
மcா்eரh,Unுரp.

...4்UஎிரnுதாரU/4்Uிpிuாி
அிி்ு

மnறmிU அe்U nுி்U ீுU mாc்U
மcடுU இுிிரrU ீரபmாரiU
பmுuி்U இறநுU மmாlU 1-–்U
ிpிuாிகுU uாிுU மeரகcU ஏறmடhU
ďĐďĢēěēĜĢU pதுU பeயoகU மcாிUU
nுதாகc்U பeயதி்U 4–்U
எிரnுதாpர/4–்U ிpிuாிU ஆிoU
தா்cளUஆfpாுuதறுUuாயதாUuு்U
03.06.2026U அ்ுU ஏறmடுளsு.U
அ்ரறoU ிl்U cாரrU ுnார 10.00 
nிகுUeூc்Uீ ிn்றதி்Uதா்cளU
மெிமrாU அ்rுU uகீ்U ூrமnாU
ஆfpாcU மuணிoு.U தuிlா்U
தா்cளU ஒுதரrபmடenாcU
ரuகcபmடுUஇுிிரrUீ ரபmாரiU
ிறபிகcபmு்U எ்ுU இத்U ூr்U
அிிகcrாிறு.

ā.V. NAGAĀAJAN,
 AĒvođatē.

nுரp,ஏப.28–
uறடிி்U ிிி்U

ரuரcU அரiU
ிகிிுநு்U அtcரU
ஆறி்U இற்ு்U
ரumuதU ுகcாcU
ிறகcபmடhU தணீர,U
nாறுபmரதU uிoாcU
nுரpU uநதரhநது.U
இிU அரiி்U 20U அிU
இுநதாு்U ிறகு்U
uாயபுளsதா்,U இதிடU
hதரதU பmாுnகcளU
upமuறுளslர.
uhிtகுU mுunரtU

திtcதி்U chநதாணுU
எிரmாரததU அsிறுU
பmயoாதU ிரrி்U
nாிrதி்U uhU nறு்U
பத்U nாuடh்cி்U
உளsUmrUஅரicுகcாcU
ீரupது்U பmிதாcU
இ்ரr.UஅரicுகcாlU
ீரupது்U பmிதாcU
இ்ரr.U அரicுகcாcU
ீரupது்U பmிதாcU
இ்ரr.UஅரicுகcாlU
ீரupதுU இ்rாதU
ிரrி்U ுிீரU
ிhh்cுகcாcU தணீரU
எுகு்U mிcு்,U ிrU
nாuடh்cி்U மusாணU
mிcுகcாcU தணீரU
எுகு்Umிcு்UெhநுU
uநதl.
அநதU uரcி்U

nுரp,U ிu்ரc,U மதி,U
ிணுகc்,U ிுுெcர,U
pாnொதுp்U உளிடhU
5U nாuடhcி்U ுிீரU
மதரuரoUூரதிUபeயு்U

* இி 20 அி இுந்ாு் வைவை அவைவை ிறகைலா்
* அிைாிைி் மா்ு் ிடட்ி்ு பொுமகை் ைரவை்ு

களளழக் வைவகயா்ி் இற்ு் வைபை்ி்காக
மா்ுபபாவை ைியாக முவை ைநைு வைவக ீ்

ரuரcU அரiகு்U
ூ்ுU nாத்csாcU
ீரupதுU பmிoU அsி்U
இ்rாதU ிரrி்UுிீரU
மதரuகcாcு்,U ஒுU
மmாcU eாுmிகcாcு்U
chநதU nாத்U uரpU
தணீரU ிறகcபmடுU
uநது.U அுuரhUுிநதU
ிரrி்U மusாணU
mிcுகcாlU தணீரU
ிறபுU ிுததபmடுU
ுிீரU மதரuகுU nடு்U
தணீரU எுகcபmடுU
uநது.U
இந ி ர r ி ்U

nுரpி்Uஆணுமதாு்U
ெரhபmு்U உrcபுc்U
பmறறU ிதிரpU
ிுிtாி்U ுகிoU
ிc்uாlU அtcரU ரuரcU
ஆறி்U எுநதுு்U
ி c ் ி ற c ா c ,U
அரiிுநுU தணீரU
ிறகcU உிoU மெpதி்U ீரU
usதுரறU ெhuிகரcU
எுகcU மuணுபnlU
மcாிகரcUஎுநுUuநது.
அரiி்U ீரupதுU

இ்nாத்U இpணhாuுU
uாpதிமrமrU40Uஅிகு்U
ீ்U பe்றU ிரrி்,U
தணீரUிறகcபmடhாு்U
utகcnாlU mாரதி்U
தணீரU பe்uி்U
ிகc்U எுuதறcாlU
u ா ய ப ு ள s த ா cU
ி u e ா ி c ளU
ப த ி ி த ி ுந த l ர .U
இதlா்U அரiிிநுU
தணீரU ிறகcபmுnாU
எ்றU eநமதc்U எுநது.U
இரதU ீிU தணீரU
ிறகcபmடுU ரuரcU
ஆறி்U cரpுpணுU
aிகபcாணிுகிறு.
ம ா ற ு ் ் ா ் த ய ா ் 
eா்ியமானு:
ீ ர u s த ு ர றU

utகcnாlU mாரதகுU
mிrாcU ுிoU mாரதU
uிoாcU தணீரpU
ிறநுU ிடhமதU இதறுU
cாpinாிU உளsு.U
இந ெ h u ி க ர c o ா ்U
uு்U cாr்cி்U
uறடிி்U மmாு்U
ிதிரpU ிுிtாிறுU
உிoUுரறி்UதணீரpU
ிறகcU ுிoU ுகிரoU
ீரusதுரறU உுuாகிU
ப c ா ு த ு ள s த ா cU
cுதுU எுநுளsு.U
ி ு ி t ா ி ற c ா cU
ஆணுமதாு்UutகcnாcU
ிறகcபmு்U தணீரU
மeாtuநதா்UஅுமcUஉளsU
ிறறரi,U மeாtuநதா்U
துபmரiU உளிடhU
ஆ ற ு ப m ு ர c c ளU
uிoாcU ுuாிU இற்ு்U
இhதிறுU uநுU மeு்.U
ெhபmாணுU chநதU
3U nாதnாcU மcாரhU
பuிி்U தாகcததா்U
தணீரU uு்U mுிcளU
ுுரnoாcU uறணுU
மmாயUிhகி்றl.U
இ்ூtி்U தணூரpU

அ ர i ி ி ுந ுU
ிறநுிடhதா்U mாிU
uிிமrமoU மத்ிU
ிறcU uாயபுளsு.U
அ்uாுU ி்ுU மcாlா்U
இoநிp்cளU ரuதுதா்U
தணீரpU ஆறுகுU
பcாணுUupUுிு்.UஇரதU
திரகcU அரiிிுநுU

ிறகcபmு்U தணீரpU
ரuரcUஎுபுUஅரiகுU
பcாணுUuநுUஅ்ிுநுU
இரiபுU cா்uாயU
utிoாcU பmிoாுU
ிpதாlU cா்uாி்U 4–
uுU ிிுU cா்uாயU
uரpU பcாணுU பe்ுU
அ்ிுநுU பe்ூரU
cணnாயகுU ிுபிU
cணnாிிுநுU உmிீரU
பuிமoறU ுிதாcU
cடhபmடுளsU ுp்cU
cா்uாயU uிoாcU
தணீரpU பuிமoறிU
அtcரU ஆறி்U இற்ு்U
இhதிறுU பcாணுU
upU ெhuிகரcU
எுகcபmடுளsு.U
ஒடுபnாததnாcU 72U

ிீU ூp்U moிதுU 170U
ி.c.UஅிUதணீரUுuாிU
இற்ு்U இhதிறுU
uு்U ிதnாcU nாறுபU
mாரதி்U ஏறmாுU
ப e ய o ப m ட ு ள s ு .U
இநதU ுரறி்U இிU
20U அிகு்U ுரறuாcU
தணீரU இுநதாு்U
அரiி்U தணீரpU
தரhி்ிUிுகcrாபnlU
அிcாிcளUிறகcrாபnlU
அிcாிcளUபதிிததlர.
இபmிcளU ீரusU

துரறி்U பmிoாு–
ரuரcU uிிrU uடhU
cணcாிபுU பmாிoாsரU
eா்U இரிி்U மெpிU
csU ஆயுU ூr்U
உுிU பeயoபmடுU
ம n ற ப c ா ள s பU
mடுளsl.U இதlா்U
எிரcாr்cி்U uறடிU
ஏறmடhாு்U ிதிரpU
ிுிtாிறுUதரhி்ிU
தணீரpU ிறகcrா்U
எlு்,U ிுிtாி்U
ுகிoUிc்ுகுUnாறுபU
mாரதU uிoாcU தணீரU
ிறநதுUmாpாடUுகுிoுU
எlு்U பmாுnகcளU
பதிிதுளslர.


